Procesos y herramientas para la venta del diseño.
Como vender diseño y no morir en el intento.

Objetivo:

El objetivo del taller es brindarle al alumno un panorama general de los procesos que involucra la venta del diseño y reconocer herramientas basadas en la EXPERIENCIA personal, para que pueda desarrollar ciertas habilidades al momento de enfrentarse con el CLIENTE. 

Dirigido a:

Dirigido a todos los estudiantes de las carreras de diseño.

Requisitos:

Se requiere experiencia de vida.

Materiales:

Lápiz y papel.

Metodología:

Disertación del profesor. Role playing.

Primer Encuentro:
Elegir   >  agenda de contactos

Experimentar   >  experiencia personal

Escuchar  >  brief

Escribir   >   idea concepto

Elementos    >   diseñar

Segundo Encuentro:
Excelencia    >   dar lo mejor

Explicar    >    justificar

Expresar   >   vender

Enfatizar   >    vender

Emocionar    >   vender
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