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¿¿QuQuéé es un es un ““CommodityCommodity””??

•Mercadería 
genérica, básica y 
sin mayor 
diferenciación



Estructura de Nuestras Estructura de Nuestras 
ExportacionesExportaciones
� La composición de las exportaciones como 

indicador del desarrollo exportador:

Las exportaciones argentinas se 

caracterizan 

por la alta participación de los 

commodities

¿¿Y las exportaciones no tradicionales?Y las exportaciones no tradicionales?



Ranking  de exportaciones por rubro Ranking  de exportaciones por rubro 
(2008)(2008)







Crecimiento Exportador por  Grandes Crecimiento Exportador por  Grandes 
RubrosRubros







Principales MOI Exportadas 
(2007)







Tasa de Crecimiento de las Exportaciones Argentinas 
(período 2000-2007)









Rubros Tasa de Crecimiento

Informática 18,8 %

Servicios Jurídicos 26,8 %

Publicidad e Investigación 

de Mercado 57,0 %

Investigación y Desarrollo 44,8 %

Arquitectura e Ingeniería 41,0 %

Tasa de Crecimiento Exportador en Servicios 
Seleccionados    (2000-2007)



¿El término es  solo aplicable a productos?

¿Y los servicios?  ¿Por qué algunos servicios aún no se 
exportan?
¿Y la estrategia? ¿Y el modelo de negocio?

En sus consecuencias, son commodities una enorme 
cantidad de productos y servicios, tanto como muchas 
formas de vincularse al mercado. 



¿Cual fue el impulsor del desarrollo exportador de las 
PyMEs argentinas desde 2002 hasta la actualidad?

Precio             Precio Precio Cantidad             

PrecioSegmento del commodity



“El auge de la exportación, y el anonimato de la 
internacionalización”



Ventajas de propiedad

Teorías del comercio internacional

Están constituidas por aquellos activos 
tangibles e intangibles que posean  las 
empresas y sean propios de cada una de 
ellas



Ventajas de propiedad



Cuando las ventajas de propiedad son  básicas, genéricas, 
fácilmente imitables  o equiparables , o no permiten diferenciación, 
nos encontramos ante ventajas  incapaces de  eximirnos de la 
competencia a nivel de commodities.

Las ventajas de propiedad deben ser netas de  cualquier desventaja 
operativa por la exportación.



Innovación

La innovación  permite  asegurar  y 
maximizar las ventajas de propiedad

Es la aplicación de nuevas ideas, 
conceptos, productos, servicios y 
prácticas, con la intención de ser 
útiles para el incremento de la 
productividad.   Un elemento 

esencial de la innovación es su 
aplicación comercial exitosa



Áreas fértiles para el desarrollo exportador no tradicional

• Biotecnología

• TICs (tecnologías de información y comunicación)

• Nanotecnología

• Agroalimentos

• Agroquímica

• Farmacología

• Bienes de capital

• Servicios de alto valor agregado (turismo, industrias 
culturales, diseño, asesoramiento jurídico, 
arquitectura, ingeniería y servicios a empresas)



Experiencia mundial en materia de Innovación



Innovación / 
Conocimiento

Complementarieda
d

Commodities
Agrícolas

Commodities
Industriales

Servicios

Cuadrante de más 
alto potencial

Orientación hacia la Internacionalización



ESTADO

REDES DE COLABORACION



Fin de la presentación

Muchas Gracias por su 
presencia

Lic. Sergio Giannice
Septiembre de 2008


