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En el afio 2007 las exportaciones de bienes de empresas argentinas
ascendieron a u$s 55.780 millones y, segun las aproximaciones
vertidas por el Ministro de Economia Carlos Fernandez, es muy
probable que en el presente afio superen la cifra de u$s 72.000
millones. Seria un numero altamente auspicioso sino fuera porque la
columna vertebral sigue siendo la misma.

Cuando uno observa la estructura exportadora argentina es inevitable
no darse cuenta de la preponderancia del sector agropecuario - sea a
través de commodities (léase soja, trigo, maiz y carne) o
manufacturas(1) - seguido en menor medida por las manufacturas de
origen industrial (MOI). Pero todavia queda una porcion de la torta
que, debido a su intangibilidad, no siempre es advertida ni
contabilizada en las cifras previamente mencionadas y que con el
paso de los afios se hace mas significativa: la exportacion de
servicios(2).

Desde hace un par de décadas el comercio mundial tiene un
componente cada vez mayor de servicios. En paises desarrollados
suele alcanzar porcentajes del 70 y 80% del PIB mientras que en los
paises en desarrollo llega al 50% de promedio, con la consiguiente
participacion en el empleo que ello implica.

El Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios (GATS),
desarrollado en la Ronda Uruguay, determiné 4 tipos de comercio de
servicios:

» El comercio transfronterizo de servicios, que es el suministro de un
servicio del territorio de un pais al territorio de otro. Ej.: Bancos

* El movimiento del consumidor, que se trata del suministro de un
servicio en el territorio de un pais a un consumidor de servicios de
otro pais. Ej.: Turismo

» El establecimiento comercial, que hace referencia a la apertura de
una oficina en el territorio del pais en cuestién. Ej.: Sucursal en el
exterior

« El movimiento de personal, que requiere que personas fisicas se
trasladen a otro territorio para poder prestar el servicio. Ej.:
Consultoria

La Argentina viene gozando de un crecimiento constante en la
mayoria de los puntos anteriores, lo que le permitié pasar, en el
lapso de 5 afos, de u$s 4.500 millones a u$s 10.320 millones
registrados al 2007. Una de las puntas de lanza, junto al turismo, han
sido los servicios empresariales, profesionales y técnicos que en el
Ultimo afo ascendieron a u$s 2.957 millones. NUmeros nada



despreciables aunque todavia modestos si los comparamos con los de
naciones desarrolladas e incluso de algunas otras en vias de
desarrollo, caso India o México.

Innumerables veces hemos escuchado acerca de la necesidad de
aumentar “valor agregado” a nuestras exportaciones aunque siempre
desde el enfoque de un producto tangible, éno seria hora de pensar
en lo intangible?{Cual es la razon por la que un pais de profesionales
tan capacitados y creativos aun no le brinda al mundo todo su
potencial?éCémo puede ser India una potencia en servicios
tecnoldgicos cuando casi el 40% de sus habitantes no puede leer ni
escribir?éCémo pudo pasar Irlanda en un lapso de 20 afios, por
intermedio de sus servicios de software, de ser un pais pobre a
contar con uno de los PIB per capita mas altos del mundo?
Respuestas hay muchas aunque en lineas generales, unos mas otros
menos, los paises lideres en servicios se caracterizan por el
seguimiento de ciertas pautas, entre las que podemos mencionar:

Apoyo gubernamental mediante beneficios y subsidios.

Infraestructura del pais y marco legal (respeto a la propiedad
intelectual y a los contratos, etc.)

Disponibilidad de mano de obra calificada que hable 2 6 mas
idiomas (el inglés es fundamental).

Capacidad del sistema educativo para equilibrar la oferta y la
demanda de personal técnico, de modo que los salarios sean
relativamente estables.

Desarrollo de mentalidad emprendedora.

Este Ultimo punto pareceria no tener la misma trascendencia que el
resto; sin embargo, es muy importante ya que sin la predisposicion
inicial sera dificil triunfar en el cada vez mas competitivo mercado
global. Un error frecuente es pensar que el proceso de exportacion de
servicios requiere de una gran estructura organizacional, de una
importante espalda financiera o de una compleja operatoria de
comercio exterior; por el contrario, cuenta entre otras, con algunas
ventajas impositivas y fiscales que no posee la exportacién de
tangibles. Podemos tomar en cuenta el ejemplo de muchos
disefiadores graficos argentinos que realizan trabajos para empresas
espafiolas desde la comodidad de sus hogares para luego enviar el
producto final via e-mail o via courier en soporte CD ahorrandose los
engorrosos tramites legales y aduaneros que ello resultaria para un
novel comerciante. Como se dice en el ambiente, se trata de “vender
soluciones y no sé6lo productos.”

Con el fin de profundizar aiun mas en la tematica previamente
expuesta, desde el CEDEX (Centro de Estudios para el Desarrollo
Exportador) de la Universidad de Palermo estamos llevando a cabo
una encuesta evaluativa de servicios destinada a analizar y
comprender la actual situacion exportadora e importadora de las
empresas argentinas del sector junto a las trabas y obstaculos que
las mismas deben sortear en pos del éxito. Este sondeo beneficiara
tanto a las empresas como a investigadores del sector, por lo que
una vez finalizada la investigacion los resultados seran compartidos
entre aquellas que hayan colaborado con nosotros. Quedan invitados
a compartir sus opiniones y apreciaciones con nosotros.

Rp—

1. En el 2007, el sector agropecuario representd el 57% de las
exportaciones

2. Las estadisticas del INDEC soélo consideran las exportaciones
realizadas por medio de la Aduana.



informacion para pymes

Plastics & Rubber Indonesia 2008

Plﬁs."cs Del 03 al 06 de diciembre se llevara a cabo en el predio ferial
& RUBBER Jakarta International Expo Kemayoran la 21° Feria Internacional
“’lDUHESlﬂ del plastico y del caucho. En paralelo también se llevara a cabo
la 219 Serie Internacional sobre industrias del packaging y el 149

! Encuentro sobre maquinaria y equipos de imprenta.

Para mayor informacion, contactar al Sr. Philip Mc. Kean al (62
. 21) 3162001, o bien via email a info@pamerindo.com

Automechanika Shanghai 2008

Del 04 al 06 de diciembre se llevara a cabo en el Shanghai New
International Expo Center Automechanika 2008 en la que se
daran cita empresas de automdviles, tractores y velocipedos.

Para mayor informacién, contactar a China National Automotive
Industry International Corporation al (86 10) 64811615 o bien
via email a chenlei@cnaico.com.cn

Feria del Hogar Habitalia 2008

El 29 de diciembre IFEMA llevara a cabo en el predio ferial Juan
Carlos I de Madrid, Espafa la Feria del Hogar 2008 la cual
agrupara a empresarios de todo el mundo relacionados con la
produccién mobiliaria para el hogar.

Para mayor informacion, contactar a Ma. José Sanchez al (34 90)
2221515, o bien via email a habitalia@idema.es

SEMINARIO:
“Biocombustibles: la energia del cambio”

El Centro de Estudios para el Desarrollo Exportador (CEDEX) de
la  Universidad de Palermo organizé el seminario
“Biocombustibles: la energia del cambio”, el pasado miércoles 19
de noviembre con la presencia de Ingenieria Bio Quimica. La
actividad se desarrollé6 en el marco de la “Semana Mundial del
Emprendedorismo” que contd con mas de 130 partners
involucrados y mas de 140 actividades realizadas en 9 provincias
argentinas para capacitar, informar, conectar e inspirar a mas de
12.000 personas en todo el pais.

El seminario el cual tratd como tema central la produccion de
biodiesel a nivel nacional, su potencial como fuente de energia,
asi como también su comercializacion hacia mercados externos.
Asimismo se detallé su proceso productivo, los beneficios de su
produccién en base a nuevos cultivos, la normativa que rige su



produccién y se especificaron futuras legislaciones que afectaran
la produccién en los préximos afios.

El evento contd con la participacion de emprendedores,
responsables de areas de investigacidon, sectores ligados a la
produccidén energética y sectores del agro. La misma logré un
excelente clima de participacion por parte de los asistentes,
cerrando el ciclo 2008 de eventos y seminarios del CEDEX
haciendo extensiva las gratificaciones a todos los asistentes por
su apoyo a lo largo de este afio e invitando a que continlden
acompanandonos el proximo en nuestros futuros eventos.

Para aquellas personas interesadas en consultar la presentacion
de los expositores, los invitamos a ingresar a AQUI
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Octubre registré la mayor caida en la venta
de autos cero kilbmetro del anho

El sector automotriz es uno de los pilares del proyecto
econdémico kirchnerista y, aunque terminara el 2008 marcando
un récord de seis afios consecutivos de crecimiento, los nUmeros
empezaron a menguar de manera alarmante.

Segun el informe de patentamientos de la Asociacién de
Concesionarios de Automotores (Acara), el registro de
automdéviles nuevos en la Argentina, una medida del consumo de
la poblacién, cayé 10,5% en octubre respecto al mes anterior.

La cifra muestra un quiebre con respecto al 2007, cuando entre
octubre y septiembre del mismo afio las ventas habian crecido
1,3%. Si compara octubre de este afio con igual mes de 2007,
las 50.256 unidades vendidas, significaron una suba de soélo
1,5% contra el 37,4% que se logré entre octubre del afio pasado
e igual mes del 2006.

En tanto, en los 10 primeros meses del afio, el sector acumula
un alza del 10,3%, con 554.582 unidades. Lejos del 26% de
igual periodo del 2007.

Esto demuestra que, ademas de un tema estacional, -se acerca
fin de afo y se compran menos unidades porque ya se piensa en
el modelo 2009-, el sector esta afectado por el conflicto con el
campo, la crisis financiera internacional y la incertidumbre social
frente al futuro econémico del pais.

“La visita a los salones se redujo en un 15%"”, afirmé Diego Diaz,
gerente comercial de Grupo D'Arc. “Esta caida se debe a que los
sismos econdmicos inmediatamente repercuten en la compra”,
afirmo el ejecutivo. “No es que no haya posibles compradores,
sino que los que tienen el dinero estan especulando. Mientras
tanto, nosotros seguimos ofreciendo beneficios para poder
tentarlos”, agregé.

Fue tan fuerte la caida del ultimo mes que hasta las marcas
premium, que venian soportando el temporal, también sintieron
el cambio de tendencia. “El ultimo mes fue de los mas dificiles no
sOlo para nosotros. Supongo que esto continuarda y se ajustara
todos los meses, tanto es asi que prevemos una retraccién para
el 2009”, afirmé Diego Vignati, gerente general de Chrysler
Argentina.
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Por su parte, Dante Alvarez, concesionario de Peugeot y
presidente de Acara, intentd quitarle dramatismo a la situacion y
asegurd que esta caida en las ventas “no es para preocuparse.
Hay una baja real, pero también tiene que ver con que en estos
meses se reduce el negocio”, afirmé.

Plaza que se achica

La principal aspiracién del sector era alcanzar las 650.000
unidades comercializadas durante el 2008. Esa cifra, que en
enero era “el piso” de expansion, hoy no sélo dejo de ser el
techo, sino que ya reconocen que es imposible de alcanzar.

Tanto es asi que, mientras Alvarez asegura que “con esfuerzo”,
llegaran a las 620.000 unidades, desde otro lado, Diaz confiesa
que “no existe el mercado de los 600.000 vehiculos”.

Y, como si no bastara con esta retraccion en el consumo, Smata
mantiene el plan de lucha contra las concesionarias con jornadas
de paros. Hoy, mas de 300 concesionarios se reuniran “en un
lugar secreto para evitar que el gremio nos escrache” para
consensuar los pasos a seguir frente al gremio.

El escenario se completard manana cuando se den a conocer los
numeros también preocupantes de los fabricantes.

Avanzan grandes proyectos de exportacion
de bienes de capital

La crisis internacional aun no impacté de lleno en el sector
productor de bienes de capital, que hoy esta manejando
proyectos millonarios de exportacion y consiguié sentar nuevos
récords en el mercado externo. Sin embargo, las empresas
reclaman al Gobierno medidas para preservar los buenos
prondsticos mientras avanzan con megaproyectos exportadores.
Impsa, del grupo Pescarmona, estd manejando un presupuesto
de US$ 1900 millones en obras en el exterior, entre generadores
y turbinas para parques edlicos y centrales hidroeléctricas. Los
destinos son variados: desde Malasia hasta Venezuela, Brasil y
Uruguay.

Uno de ellos sienta un récord: se trata de la central de Tocoma,
Venezuela, para la cual el grupo esta terminando la ingenieria y
a poco de empezar con la fabricacion de las turbinas Kaplan mas
grandes disefiadas hasta el momento (en el marco de un
contrato valuado en US$ 560 millones). La empresa, que factura
US$ 300 millones y emplea 1300 personas en el pais, también
esta enviando cuatro turbinas hidroeléctricas (de 350 MW) para
la central de Bakun, en Malasia.

"Hay dos ya listas para enviar, pero por una cuestion de logistica
vamos a esperar a que estén las cuatro para despacharlas. El
contrato era de 240 millones de ddlares, pero lo actualizamos
porque fue adjudicado en 2003", dijo Ismael Jadur, gerente de
relaciones institucionales de Impsa. Segun preciso, actualmente
el grupo estda participando en licitaciones en Brasil, Chile,
Colombia, Ecuador, Perl, Malasia, Vietnam, Islandia, Brasil y
Uruguay.

"Estamos con muy buenas perspectivas, con un crecimiento
previsto para este afio y el proximo. Para 2009 tenemos un plan
de construir otra planta industrial en Vietham y desarrollar
grandes proyectos edlicos e hidroeléctricos en ese pais y otros
del sudeste asiatico", destacd Jadur.



6 de nov. de 2008
El Cronista

Por Juan Cerrutti
WWWw.cronista.com

Secin, una empresa mediana de Quilmes, también se anotd un
récord y mira al exterior: exportd el reactor catalitico mas
grande del mundo a Arabia Saudita, que sera implementado en
la planta de Ma "aden. "La venta fue a la alemana Outotec con un
contrato de US$ 3 millones. Tuvimos que armar el reactor en el
astillero Domecq Garcia por las dimensiones. Tiene mas de 17
metros de diametro y 480 toneladas de acero", detallé Luis
Manini, presidente de Secin, tras sefialar que el equipo sera
instalado en 2009. La empresa, que genera 6rdenes de venta por
US$ 20 millones al afio y emplea a 250 personas, esta
trabajando en proyectos en Brasil y Venezuela con sus puentes
grua. Ademas, estd a la espera para cerrar la venta de otro
reactor a Arabia Saudita y tiene proyectos para armar plantas de
cerveza en Per.

"Hemos sobrevivido a varias crisis porque supimos mantener una
cartera de productos amplia. Ahora también vamos a potenciar
nuestra produccién de aplicaciones y sistemas de control de
procesos", sefialé Manini, cuya empresa tiene en esta gestion la
presidencia de la Camara de Industriales de Proyectos e
Ingenieria de Bienes de Capital de la Republica Argentina
(Cipibic).

Menos competitivos

Como representante de la cdmara, Manini afirmd que, a pesar de
los buenos resultados que muestran las empresas, "el sector de
bienes de capital estd enganchado con proyectos de inversion, y
en ese punto se podrd ver el impacto de la crisis financiera
internacional sobre nosotros". Al respecto, desde Impsa
destacaron que "las crisis y las bonanzas nos llegan siempre mas
tarde, por lo cual puede ser que el financiamiento acuse algun
recibo de esta crisis mundial". Manini destacé que existe una
crisis local de competitividad. "Nosotros no podemos aumentar
precios de un dia para el otro y eso tiene su impacto. Por eso,
como camara, reclamamos al Gobierno la aplicacién, mejora y
ampliacién del régimen de compre nacional."

En la lista de pedidos de Cipibic, también aparece la prohibicidon
de la importacién de bienes de capital usados y la eliminacién del
derecho de exportacion para el sector, ademas del reintegro del
12% a la exportacién de bienes de capital.

Se desacelera mas la industria por la falta
de délares para comprar insumos

El Gobierno intensificd en las ultimas horas el virtual control
cambiario. Ademas de restringir la demanda ddlares, la decision
afecté las operaciones en curso de varias grandes empresas.
Fuentes del sector industrial aseguraron a El Cronista que la falta
de dodlares en la plaza local paralizd una gran cantidad de
importaciones, dado que muchas compafiias no pueden obtener
las divisas necesarias para cerrar la compra de insumos,
mientras que otras ni siquiera realizan la operacién.

Una de las mayores empresas de propiedad nacional debi6é ayer
dar marcha atrds con una transacciéon por u$s 20 millones que
tenia practicamente cerrada. A los bancos les llegd la orden
tacita proveniente del Gobierno -via el secretario de Comercio
Interior, Guillermo Moreno- de no vender grandes cantidades de
doélares.

En el mercado se rumorea que ésta seria la estrategia que
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utilizaria la administracion kirchnerista en los proximos 20 dias
para contener al délar (via una menor demanda del billete), al
menos hasta que se apruebe en el Congreso el proyecto de
estatizacion de las AFJP.

“La industria ya se venia desacelerando fuerte por la crisis
financiera internacional. Luego se le sumd la conmocion que
generd la eliminacion de las AFJP, y ahora como si fuera poco el
enfriamiento parece mas profundo porque no se pueden cerrar
operaciones”, describié un industrial. Algunas empresas,
ademas, tienen problemas para pagar sus deudas con el exterior
y abonar la prefinanciacion de exportaciones.

En lo que va del afio la industria muestra una marcada
desaceleracion, que no es mayor gracias al empuje que aun
mantienen algunos sectores puntuales como el automotriz
(aunque evidencia también problemas) y la metalmecanica. En
septiembre (Ultimo dato oficial) la industria crecid 5,8%
interanual, la mitad que en enero Ultimo. Algunos sectores, como
textiles, caucho y plastico, papel y cartén, y refinados del
petréleo estan cayendo o practicamente no crecen.

El principal problema lo tienen los sectores mas dependientes de
insumos esenciales provenientes del exterior. Gracias a la
controvertida efectividad de las medidas del Gobierno ayer el
ddlar bajé 5 centavos hasta los $ 3,33 en el circuito minorista.
En los Ultimos dias el Gobierno lanzé una bateria de medidas
para contener el ddlar. Se intenta aumentar la oferta de divisas y
al mismo tiempo desalentar la demanda. No sélo hubo
intervenciones cambiarias del BCRA, sino también una injerencia
creciente de la AFIP y la secretaria de Comercio Interior.

El Banco Central que preside Martin Redrado impuso un plazo de
10 dias habiles para transferir los fondos por cobro de
exportaciones depositados en el exterior en cuentas de
corresponsalias de entidades locales. Se pretende que los bancos
superen el maximo permitido de tenencias de divisas y se vean
forzados a vender ddlares. También se restringieron las
operaciones de contado con liquidez (a través de la compra de
activos).

Sélo un 8% de las pymes tiene crédito

Sélo un 8% de las pymes argentinas cuenta con algun tipo de
crédito para el desarrollo de sus negocios, lo que representa una
caida de casi el 40 por ciento en comparacion con el afio pasado,
segun un informe de la consultora Nielsen y de Visa, que destaca
que el promedio regional de pymes que buscan financiamiento
externo asciende al 20 por ciento.

El porcentaje local contrasta con el alto indice de bancarizacion
de las pequefias empresas en el pais, que se ubicd en el 95 por
ciento, de acuerdo con el informe que relevé 122 pymes
argentinas entre junio y agosto ultimos.

El 59% de las pymes pide créditos a los bancos, el 9% apuesta a
las facilidades dispuestas por sus proveedores y el 39% restante
prefiere los créditos extendidos por familiares o amigos.

"No les preguntamos a los empresarios por qué no pedian crédito
bancario, pero considero que hay mucho de desconocimiento.
Vemos una brecha entre los productos bancarios que estan a su
alcance y el conocimiento que tienen acerca de ellos", dijo Allen
Cueli, director de Productos Comerciales de Visa para América
latina y el Caribe.
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"Hay opciones bancarias en crédito, en tarjetas para pagos
adelantados, débito y crédito. Incluso hay ofertas para las
compras cotidianas, pero hay mucho desconocimiento”, afirmo el
ejecutivo.

Mas allad de la oferta, el 90% de las pymes cubre sus gastos con
medios de pago como el efectivo o los cheques y tienen mas
recursos para ello: segun el informe, el 55 por ciento de las
empresas argentinas aumentd sus ingresos con ventas anuales
promedio de 49.000 délares.

Tanto Cueli como Marcelo Figueira, gerente general de Nielsen,
subrayaron un "creciente proceso de formalizacién del sector a
partir de una mayor registraciéon legal de las organizaciones",
que contribuiria al acceso a financiamiento.

"Vemos mas cantidad de pymes que declaran tener
procedimientos formales de compra, crece el uso de la factura
fiscal, lo que marca la tendencia a la formalizacién", dijo
Figueira, tras destacar una baja de 13 puntos porcentuales, al 2
por ciento, en la cantidad de pymes no registradas.

Sin beneficios

En la misma linea, Cueli subrayd "si el 83 por ciento de las
pymes ya pide facturas fiscales y formaliza sus registros frente al
gobierno, estdn buscando medios alternos de pago como el
débito, el prepago y el crédito. Ademas, el pago con débito
personal crecid del 49 al 82 por ciento".

"No estan accediendo por desconocimiento y estdn cruzando los
gastos personales con los de la empresa -insistid Cueli-. Eso les
impide tener los beneficios de las diferentes modalidades y se
quedan con el financiamiento de proveedores que no son
competitivos."

"Hoy por hoy un proveedor les aplica un interés del 9 por ciento
en 24 dias. No puedo especificar las tasas de todos los bancos,
pero son mas bajas y los montos de financiamiento son
atractivos", afiadio.

Por otro lado, destacd que "el 50 por ciento de las pymes acude
al banco por temas de negocios una vez o mas a la semana. Usar
medios de pago mas eficientes podria implicar un mejor
aprovechamiento del tiempo".

El crédito para empresas se reduce a un
minimo: los bancos casi ho toman
cheques

El costo del crédito esta por las nubes, y no por capricho. Ante la
incertidumbre que existe en el mercado local, los bancos estan
volviéndose cada vez mas celosos de su liquidez. Y si bien el
retiro de depdsitos del publico dista de ser alarmante (incluso la
semana pasada el Banco Central advirtié una desaceleracion en
la salida de fondos), nadie quiere perder pesos. No por nada las
tasas de interés que los bancos estan pagando por las
colocaciones del publico no bajan hoy del 27% anual. Aunque, en
contrapartida, las entidades también estan exigiendo cada vez
mas condiciones para entregar financiamiento a las empresas.

Esta semana, empresas medianas y de primera linea estaban
pagando por el descuento de cheques tasas de entre 35% vy
40%, segun la entidad bancaria. Siempre por un plazo de no



mas de 30 dias, ya que no hay en estos dias banco dispuesto a
descontar documentos de plazos mayores. Mientras tanto, por
descubiertos en cuenta corriente, las tasas a una semana de
plazo giraban en torno al 40% y 45% anual. Existen, no
obstante, compafias de primer nivel que llegaron a convalidar
tasas del 60% para realizar un descubierto a 90 dias.

“No hay plata nueva para nadie”, reconocio el gerente financiero
de una entidad nacional. “Lo que hay es apenas renovaciones de
lineas existentes, a plazos cada vez mas cortos. Y siempre con el
miedo de las compafiias de que les pidas una cancelacidon
anticipada”, advirti6. En la misma linea, desde un banco
extranjero sefalaron: “Los bancos estamos dejando de comprar
cheques. Con estas tasas, la empresa deja el 45% de la venta en
una tasa. Con una inflacién este mes de 0%, la tasa real es
altisima. Asi, en algin momento vamos a tener un problema de
cartera, porque las compafias van a dejar de pagar. Al mismo
tiempo, ninguna empresa quiere tener stock si sabe que no
vende... Como el Gobierno no hizo caja, todo es prociclico. La
cadena de pagos se resiente”.

En los bancos temen, no obstante, que de un momento para otro
el Gobierno impulse algun tipo de medida poco amigable para
forzarlos a bajar las tasas. Si bien desde el BCRA no tendrian
previsto tomar accion alguna e incluso Martin Redrado estaria
propiciando la idea de mantener las tasas altas, para evitar que
la gente especule con sacar sus pesos del sistema y volcarse al
dolar, en los bancos preocupa que desde lo mas alto del
Gobierno se esté pensando en otro esquema. En concreto, entre
las entidades circula la version de algun tipo de control indirecto,
como por ejemplo, que se les obligue a previsionar por aquellos
créditos cuya tasa supere determinado nivel. De esta manera, la
pérdida de capital que implicaria tal prevision, obligaria a las
instituciones a no prestar a tasas tan altas.

Ante este escenario, la semana pasada, en la reunién de comité
directivo de una de las principales camaras bancarias, se les
sugirid a los asociados que trataran de bajar algo las tasas por
decision propia. Pero, reconocié uno de los participantes, hasta
ahora no hubo entidades que realizaran recorte alguno. “Una
Nobac (un titulo del BCRA) rinde Badlar mas 10%, esto es una
tasa del 36%. Y contra eso se puede obtener efectivo haciendo
pases. Con lo cual ese es el piso para empezar a hablar de
cualquier crédito a empresas”, esgrimio.

Mafiana, representantes de los bancos tienen prevista una
reunion con el secretario de Comercio Interior, Guillermo
Moreno. El motivo de la cita, sin embargo, seria el de interiorizar
a los bancos del mecanismo utilizado por el INDEC para medir la
inflacién. Moreno ya viene citando a otros grupos econdmicos
con el mismo objetivo. Aunque desde los bancos hay quienes
especulan con la posibilidad de recibir en el encuentro una
reprimenda por las tasas de los créditos.

Segun confiaron a El Cronista, desde el Gobierno se trabaja
asimismo con la idea de que, una vez aprobada la estatizacion de
las AFJP, poder paliar con los fondos de la ANSeS la falta de
crédito. La ANSeS podria hacer plazos fijos en los bancos, a
cambio de que éstos apliquen los fondos a créditos mas baratos.
También la banca publica, en particular el Nacidn, tendria la
orden de adoptar un rol contraciclico.



El Banco Central de la Republica Argentina (BCRA) dispuso, a través de la
comunicacién "A" 4860 que a partir del 31/10/2008 inclusive, los exportadores
dispondrén de 10 dias habiles para transferir a cuentas de entidades financieras locales
en corresponsales del exterior, los fondos percibidos en cuentas propias en bancos en
el exterior, correspondientes a cobro de exportaciones de bienes y anticipos.

Ademas ratifica que los exportadores podran liquidar como maximo en el plazo que
resulte de sumar el establecido por la Secretaria de Industria y Comercio segun el tipo
de bien exportado (tantos dias corridos de la fecha de oficializacién del permiso de
embarque) mas 120 dias habiles. Este mismo se extendera a 180 dias habiles cuando
se cobra via la liquidacién de un seguro de crédito a la exportacion.

Los cobros afectados a la cancelacidon de prefinanciaciones de exportacidon ingresados
conforme los términos del pto. 6 de la comunicacion "A" 4443 (otorgadas a no menos
de 3 afios) el plazo se contara a partir de la fecha en que los fondos estén disponibles
para el exportador, de acuerdo a las condiciones contractuales particulares.

Asimismo se establecié que, a los cobros de exportaciones de bienes y/o servicios
percibidos hasta el 29/10/2008 inclusive, se aplicaran los plazos antes mencionados
(10 dias habiles) contados a partir del 30/10/2008. Los cobros por exportaciones de
servicios a partir de la presente sdlo dispondran de 15 dias habiles para ingresar y
liquidar divisas.

Las condiciones establecidas por esta comunicacion no alcanzan a los cobros a ser
aplicados a cancelar prefinanciaciones tomadas en el exterior o vinculadas a préstamos
otorgados bajo el marco de las comunicaciones "A" 4420, 4639 y complementarias.

El Banco Central de la Republica Argentina dispuso bajo la Comunicacion “A” 4860
nuevas condiciones para ingresar y liquidar operaciones de cobros de exportaciones de
bienes y anticipos percibidos en cuentas propias del exportador en el exterior, ademas
para operaciones de cobros de exportaciones de servicios percibidos en cuentas propias
del exportador o de las entidades financieras locales en el exterior. Los cobros de
exportaciones de bienes, cobros anticipados de exportacién y/o servicios percibidos
hasta el 29/10/2008, dispondran hasta el 13/11/2008 inclusive para transferir los
fondos a las cuentas de entidades financieras locales en el exterior. Pudiendo ser las
divisas por cobros de servicios liquidadas hasta el 20/11/2008 inclusive. Las
correspondientes a cobros de exportaciones de bienes deberan ser liquidadas en el
plazo establecido por la Secretaria de Industria y Comercio (s/el tipo de producto) mas
120 dias habiles.

Los cobros de exportaciones de bienes y anticipos percibidos en el exterior a partir del
30/10/2008 dispondran de 10 dias habiles para la transferencia a cuentas de entidades
financieras locales en el exterior.

Las divisas correspondientes a cobros de exportaciones de bienes deberan ser
liguidadas en el plazo establecido por la Secretaria de Industria y Comercio mas 120
dias habiles, debiendo presentar la documentacion pertinente ademas de la DDJ]J,
indicando fecha de disponibilidad de los fondos.

Los cobros de exportaciones de servicios percibidos a partir del 30/10/2008 dispondran
de 15 dias habiles para la transferencia a cuentas de entidades financieras locales en el
exterior y para su liquidacidon en el Mercado Unico y Libre de Cambios, para los que se
requiere también la presentacion de la documentacién pertinente junto a DDJJ
indicada.

El Decreto 2025/2008 del 26 de noviembre de 2008 dictado por el Poder Ejecutivo de
la Nacién, modificando el decreto N°© 438/92, establece la creacién del Ministerio de
Produccion. Al mismo le compete asistir al Presidente de la Nacién y al Jefe de Gabinete
de Ministros en todo lo inherente a la politica de produccién, al comercio exterior, a la
industria, a la agricultura, ganaderia y pesca, al turismo. Se destacan entre sus
competencias las de elaborar estructuras arancelarias y politicas de reembolsos y
reintegros a la exportacion, el fomento de la actividad productiva, la promocién y la
proteccion de actividades econdmicas e inversiones extranjeras, el control de calidad de
la produccion industrial, la formulacion de programas para medianas y pequefias
empresas, la certificacion sobre calidad para la comercializacidon de productos primarios
de origen agropecuario, forestal y pesquero, como también el desarrollo de la actividad
turistica interna e internacional receptivo estan determinados en su ambito de accién.



FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
CEDEX - Centro de Estudios para el Desarrollo Exportador
Av. Santa Fe, esqg. Larrea 1079 e C1117ABE e Capital Federal o Tel: (54-11) 5199-4500

int. 2341
cedex@palermo.edu ¢ www.palermo.edu



