
50%  AVANCE

Creación y desarrollo de una idea de negocios  

De�nición de roles y responsabilidades

Establecer objetivos individuales y de equipo

Declaración de misión, visión y valores

Análisis de viabilidad de la inversión y �nanciamiento (socios, aliados)

Análisis FODA

Desarrollo de propuesta de valor y diferencial

Identidad del negocio

De�nición de las áreas de negocio del emprendimiento

Análisis del contexto y del impacto ambiental 

Evaluación de los aspectos legales e impositivos del emprendimiento

De�nición del público objetivo, relación y canales de venta

100%  FINALIZACIÓN
Análisis de actividades y recursos clave

Desarrollo del modelo de negocios CANVAS

Armado de presupuesto �nanciero

Cálculo de costos, precio y punto de equilibrio

Desarrollo de plan de comunicación y marketing

Plani�cación de tareas y proyectos para los próximos tres meses 
según roles de equipo

Re�exión individual y de equipo

Texto Guía de Presentación (1 a 3 carillas)
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Firma del docente Firma del estudiante Fecha
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